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Євро.


Процес переходу України до якісно нової форми економічних відносин, що базуються на ринкових принципах ведення господарства, зумовив необхідність внесення кардинальних змін до фінансово-кредитної сфери економіки, яка відіграє ключову роль у забезпеченні руху грошових потоків, тим самим створюючи базові передумови суспільного відтворення. Основною одиницею цієї сфери є банківська система, якій належить провідне місце у загальному механізмі організації й регулювання господарського життя суспільства і від ефективності функціонування якої вирішальною мірою залежить успіх соціально-економічних перетворень у країні загалом.



Банківська система України сьогодні – один із найрозвинутіших елементів господарського механізму, оскільки її реформування було почато раніше за інші сектори економіки, що визначалося ключовою роллю банків при вирішенні завдань переходу до ринку. Саме банки відіграють основну роль в утворенні оптимального середовища для мобілізації й вільного переливу капіталів, нагромадженні коштів для структурної перебудови економіки, приватизації й розвитку підприємництва. Водночас усебічне розкриття їхніх потенційних можливостей у реалізації функції фінансового посередництва на ринку значною мірою визначається особливостями структурної організації банківської системи країни, яка забезпечує складний механізм практичної реалізації взаємозв’язків і взаємовідносин між банківськими установами, від чого, у кінцевому підсумку, залежать результати їхньої діяльності та ефективність кредитно-фінансового обслуговування усіх олениць народногосподарського комплексу.
1.Основні риси і елементи грошово-банківської системи Європи.

Створення ЄВС є кроком на шляху до формування єдиного ринку, зіставного по величині з ринками США і Японії. Усунення валютних ризиків спрощує і стимулює торгівлю, що, у свою чергу, може скоротити високе безробіття, існуюче в даний час практично по всій Європі, проте конкуренція посилиться. Зіставність цін по всій Європі робить ще більш явною відмінності в оподаткуванні і регулюванні трудових відносин. Відповідні регулюючі норми доведеться також гармонізувати, щоб створити дійсно єдиний ринок.

В дослідженні, опублікованому лондонським інвестиційним банком Dresdner Kleinwort Benson наголошується, що багато галузей, такі як розробка програмного забезпечення, виробництво автоматичного устаткування, видавничу справу або сектор роздрібної торгівлі, випробують на собі, швидше за все, вже короткостроковий ефект від введення євро. В довгостроковому плані торкнуться експортні галузі, такі як хімічна, сталева, автомобільна або машинобудівний інжиніринг. Багато компаній випробують таку ж сильну дію ЄВС, як і їх банки. Небезпечно мінливе уявлення, що тільки компанії, розташовані в Єврозоні, буде зачеплений введенням євро. Насправді, будь-яка компанія, що займається бізнесом в Європі, будь то експортер або імпортер, емітент цінних паперів або інвестор, відчує на собі зміну ділового середовища.

Прозорість цін веде до загострення цінової конкуренції і зникнення всякої можливості одержувати додаткову премію від продажу товарів або послуг на специфічних ринках. Крім того, девальвація валюти більше не може використовуватися як захист від цінової конкуренції. Це може привести до хвилі переділу ринку, яка, швидше за все, викличе реструктуризацію, злиття і поглинання і створення союзів з метою підвищити конкурентоспроможність. При цьому раннє визначення стратегічних позицій компанії на ринку і можливої мети для злиття і поглинань необхідне для того, щоб повністю використовувати можливості, які надає ЕВС. Валютний союз також знизить "бар'єр прохідності" при виході на деякі ринки, і змінить, тим самим, конкурентне середовище. Більш ємкі ринки надають можливості для раціоналізації і централізації операцій і використовування економії на масштабах операцій. Проте це зажадає високі первинні вкладення.

Усунення валютних ризиків в поєднанні із збільшенням потреб європейських компаній у фінансових ресурсах і нових фінансових послугах, необхідних для здійснення корпоративної реструктуризації, може, зрештою, створити найбільший в світі фінансовий ринок однієї валюти. За даними МВФ загальний об'єм облігацій, акцій і банківських кредитів, циркулюючих на європейських ринках капіталів, складав на кінець 1995 року більш ніж $ 27 трлн. по порівнянню з $ 23 трлн. в США і $ 16 трлн. в Японії.

Вступ в силу ЕВС створив другий за величиною ринок облігацій в світі. Сукупна капіталізація міжнародних облігаційних позик, випущених урядами, банками, компаніями і іншими емітентами і деноминированных у валютах країн-учасників ЕВС або в ЕКЮ, до июню1997 р. досягла 5,26 трлн. ЕКЮ. На ту ж дату ринок облігацій США оцінювався в 10,70 трлн. ЕКЮ, а Японії - всього лише 4,08 трлн. ЕКЮ. Таким чином, із самого початку ринок облігацій, випущених в євро, був еквівалентний 50% ринку відповідних паперів, емітованих в доларах, і 130% - в японських ієнах, що забезпечує Європі достатньо стійкі позиції в ході конкуренції провідних світових фінансових центрів.

У минулому головним ризиком по європейських облігаціях був валютний, а кредитні ризики грали другорядну роль. Країни, валюти яких розглядалися, як схильні до ревальвації мали нагоду пропонувати інвесторам меншу прибутковість, а країни, в яких можливо знецінення валюти, платили премію за відповідний ризик. Зі вступом в силу ЕВС валютний ризик в його державах можна вважати усуненим, а кредитний ризик стає головним чинником при визначенні прибутковості облігацій.

Введення євро також створило нові проблеми для рейтингових агентств і учасників ринку. Зокрема, поки не вироблено єдиного підходу до оцінки емісій облігацій, що випускаються інститутами публічного сектора в країнах ЕВС. Агентства Standart & Poor's і Fitch IBCA вирішили застосовувати в цьому випадку рейтинг для випусків боргових інструментів в іноземній валюті, оскільки окремі країни більше не контролюють їх власну грошову пропозицію. На відміну від них, Moody's застосовує рейтинг боргових зобов'язань у власній валюті, аргументуючи це тим, що ризик дефолта в основному управляється на національному рівні, оскільки у розпорядженні національних урядів залишається такий найважливіший важіль, як збір податків. Тому Moody's негайно привласнив всім державам-учасникам ЕВС вищий рейтинг. За версією Standart & Poor's найнижчу оцінку отримала Португалія.

Високо ліквідні державні єврооблігації, які можуть бути випущений під мінімально можливу прибутковість, задають орієнтири для всього ринку. Зараз ще продовжується конкуренція між урядами Франції і Німеччини за право вважатися еталонним позичальником на євроринку. Але оскільки німецький ринок є найпривабливішим серед країн ЕВС по показниках ліквідності, кредитоспроможності і техніки розрахунків, то все указує на те, що саме цінні папери німецького уряду (Bunds і Bobls) збережуть якнайменшу прибутковість і служитимуть шуканим еталоном для боргових зобов'язань  інших урядів Єврозони.

З трансформацією європейського ринку боргових зобов'язань компанії зможуть ширше використовувати випуск облігацій як засіб фінансування. На сьогоднішній день Франція є єдиним членом ЕВС, що має ліквідний ринок корпоративних облігацій (його об'єм перевищує $ 100 млрд.). Як вважають експерти, тепер європейські компанії, особливо крупні німецькі і італійські концерни, проявлятимуть все більший інтерес до випуску облігацій, оскільки їм будуть потрібно додаткові джерела ресурсів для фінансування реструктуризації своєї діяльності, необхідність якої визначається чинником загострення конкурентної боротьби. З другого боку, змагання між європейськими банками за утримання колишніх і придбання нових клієнтів зменшить витрати для емітентів.

ЕВС створив також другою в світі за величиною ринок акцій. Зараз по показнику ринкової капіталізації продовжують лідирувати США, але Єврозона значно випереджає Японію. В той же час відношення капіталізації ринку акцій до ВВП указує на порівняльну нерозвиненість цього сегменту фінансової системи (139% - в США, 50% - в Японії і лише 44% - в Евроленде).  

Розширення присутності євро на міжнародних ринках капіталу несе в собі такі потенційні вигоди, як збільшення ліквідності і місткості європейського фондового ринку, зниження витрат на залучення ресурсів для державних і приватних позичальників. З моменту введення євро позичальники і кредитори почали шукати якнайменші витрати і найбільшу прибутковість поверх національних меж. Європейські фінансові ринки стають менш сегментованими, швидшає процес уніфікації в ринковій практиці і збільшення прозорості в ціноутворенні. Крім того, якщо продовжаться спроби фіскальної консолідації, ведучі до приватизації державних підприємств, пенсійних, медичних і інших фундацій соціального страхування, попит і пропозиція капіталу повинні істотно збільшитися, що також позитивно позначиться на збільшенні місткості і ліквідності ринків в рамках ЕВС.

Для того, щоб здійснити подібну трансформацію, вимагається провести серйозні структурні зміни. Розвиток європейського ринку корпоративних цінних паперів поки стримується успадковуваними від минулого правилами регулювання питань випуску, обігу і торгівлі на фондовому ринку, а також елементами системи оподаткування, які роблять банківське кредитування більш вигідним, відмінностями ринкової практики в системах клірингу і розрахунків по цінних паперах. Проте деякий прогрес вже досягнутий в справі гармонізації регулювання випуску цінних паперів, нагляду за інвестиційними фундаціями і компаніями страховок, а також в лібералізації фінансових послуг в цих областях.

Процес гармонізації регулюючих норм значною мірою утрудняє відсутністю загальної для всіх країн ЕВС моделі дії центральних банків на розвиток приватного ринку цінних паперів. Скажімо, ФРС США грає активну роль, втручаючись в грошовий і фондовий (через операції репо) ринки з метою згладжування внутрішньоденних флуктуацій ліквідності і охороняє стабільність процентних ставок за кредитами овернайт. Схожа модель поведінки використовується центробанками Великобританії, канади, Австралії і, в деякій мірі, Японії. Ті фінансові інститути, включаючи європейські, які активно діють на ринках США, чекають подібного рівня участі від ЕСЦБ. Для цього потрібна відповідна структура фінансової діяльності і балансові показники, що відображають даний спосіб діяльності центральних банків. Навпаки, німецький Бундесбанк до останнім часом сосредотачивал своя увага на вимогах по підтримці мінімальних резервів, середньому рівні резервів, інших обмеженнях по операціях з окремими інструментами, ринковій практиці і щотижневих інтервенціях для коректування ринку. В рамках ЕСЦБ поки не ухвалено остаточного рішення про модель втручання в ринкові процеси. Поточний план операційних процедур базується на проведенні щотижневих операцій репо, які будуть централізований контролюватися ЕСЦБ, але децентралізовано проводитися силами окремих європейських центробанков.

В даний час в європейській фінансовій системі домінує банківське посередництво. На частку банківських позик в ЄС доводиться 54% всіх фінансових інструментів (акцій, облігацій і позик). Прямо протилежна картина спостерігається в США, де домінує посередництво через фондові ринки, а на банківські позики доводиться лише 22% від загальної активності ринків капіталу. Банківські системи 15 країн ЄС спільно формують найбільшу банківську систему в світі, з об'ємом кредитів в $ 15 трлн. за станом на кінець 1995 рік. На даний момент Європа володіє ядром конкурентоздатних за світовими мірками фінансових інститутів, велика частина яких одержує основний прибуток за рахунок проведення банківських операцій і надання фінансових послуг. Деякі з європейських універсальних банків розглядаються як учасники команди глобальних інститутів, що надають корпоративні банківські послуги, які братимуть активну участь в хвилі консолідації і реструктуризації, що охопила міжнародний ринок корпоративних банківських послуг. Разом з тим, на рівні роздрібних банківських послуг фінансова система в Європі відносно переобтяжена банками, і значне число інститутів мають надмірний персонал. Іншими словами, хоча загальні об'єми фінансових активів в Евроленде і США сопоставимы, ринки цінних паперів набагато більш розвинуті в Америці, тоді як в Європі переважає банківська сфера. Лише одна четверть корпоративного фінансування в континентальній Європі здійснюється за рахунок фондових ринків, тоді як в США - три четверті.

Лідируючі інвестиційні банки миру вважають, що введення євро стимулюватиме радикальні зміни в що використовуються європейськими фірмами способах залучення фінансові ресурсів. Можливо найнаочнішим доказом цього є діяльність по створенню загальноєвропейського ринку акцій, якими керують Лондонська і Франкфуртська фондові біржі. Значна консолідація відбувається також серед європейських бірж похідних фінансових інструментів. За словами керівника однієї з бірж: "ЕВС, можливо, надає більшу дію на європейські біржі, ніж всі нові технології разом узяті".

Не дивлячись на те, що до створення загальноєвропейського фондового ринку належить пройти ще довгий шлях, оскільки вимагається подолати величезні технічні бар'єри, включаючи створення єдиної клірингової системи і єдиної торгової платформи, як інвестори, так і емітенти починають поводитися так, немов він вже існує. Крупні інституційні інвестори і трейдинговые підрозділи інвестиційних банків вже реорганізуються по галузях, а не по державах. Компанії починають привертати фінансові ресурси шляхом розміщення акцій і облігацій на континентальному, а не національному рівні. Euro-NM, недавно створений європейський ринок акцій невеликих компаній випробував на початку нинішнього року стрибкоподібне зростання числа фірм, охочих пройти лістинг. Вже помітно зсув інтересу компаній від банківських кредитів до облігацій, а також від національних до континентальних ринків. Зростання ринку облігацій є явним зсувом в методах корпоративного і банківського фінансування. Багато банкірів розглядають цей зсув як усунення посередників, при якому позичальник одержує кошти безпосередньо від інвестора на ринку боргових цінних паперів.

Представник одного з інвестиційних банків заявив кореспонденту Financial Times: "Грубо кажучи, європейські фінансові ринки американізуються. ЕВС є найважливішою рушійною силою цього процесу". Банки несподівано виявилися за ситуації, коли їх можуть порівняти з конкурентами на раніше відособлених національних ринках. Відповідно, вони можуть бути покараний інвесторами на ринку акцій за низьку ефективність. Це примушує їх більш агресивно шукати способи збільшення прибутковості капіталу. Європейські банки вже почали формувати пули з своїх активів, включаючи іпотечні заставні або кредитні зобов'язання, і випускати під них цінні папери, забезпечені заставою активів (asset-backed securities). Це дає банкам можливість зменшити капітал, який вони вимушені тримати як страховку на випадок дефолта. Так само, молоді і швидко ростуть компанії стають більш конкурентоздатні на європейській сцені і тому більш агресивно привертають фінансові ресурси. Це привело до створення в останні півтора року ринку деноминированных в євро "сміттєвих облігацій" (junk bonds, тобто незабезпечених боргових зобов'язань).

Проте, не дивлячись на значний потенціал зростання, європейський ринок облігацій повинен розвиватися набагато довше, ніж багато хто це собі уявляють, щоб досягти масштабів, існуючих в США. Керівник одного з міжнародних агентств кредитних рейтингів визнав: "Інвестиційним банкам, особливо крупним американським банкам, простимий неабияк перебільшувати перспективи зростання в Європі. Врешті-решт, саме інвестиційні банки сподіваються отримати найбільшу вигоду від цього".

Якщо єдина валюта заохочуватиме створення більш ємкого і активного ринку інших видів цінних паперів, це дозволить привернути більшу кількість засобів з-за кордону. Але такий розвиток одночасно приверне більшу кількість іноземних позичальників. Тому ніхто не може передбачати чи приведе велика секьюритизация в Евроленде до зміцнення або ослаблення обмінного курсу євро. У будь-якому випадку, така еволюція у напрямі секьюритизации європейських фінансових ринків не відбудеться миттєво. Як пише Economist, просування до "єдиного, однорідного ринку капіталу", швидше за все, буде повільним, оскільки це залежить від гармонізації податків, регулювання, нагляду, умов допуску компаній до лістингу їх цінних паперів, правил обліку і торгівлі.

Саме унаслідок радикального характеру змін, швидше за все, ним виявлятиметься деякий опір. Ряд держав, включаючи Францію, насторожено відносяться, наприклад, до поглинання місцевих компаній іноземними. Інші можуть зберігати обмеження для інвестицій місцевих пенсійних і страховок фундацій в цінні папери іноземних фірм. Financial Times цитує у зв'язку з цим слова одного з економістів: Як не дивно це звучить, але ми відміняємо 11 валют, а не 11 політичних систем. Ринок ростиме, але йому належить пройти ще довгий шлях до Америки".

2.Вплив грошово-банківської системи Європи на

банківську систему України.


Розвиток банківської системи на​шої держави був стрімким. До проголошення незалежності в Україні налічувалося лише п'ять дер​жавних банків. Проте на кінець 1991 року в країні було створено вже 76 бан​ківських установ, а сплачений ними статутний фонд становив у гривневому еквіваленті 500 тис. грн. Пікового значення кількість банків сягнула у 1995 році — 230, при цьому сплачений банками статутний фонд дорівнював у гривневому еквіваленті 541 млн. грн. На початок 2004 року в Україні налічу​валося 179 банків, а сплачений ними статутний капітал сягав 8.2 млрд. грн. Питання консолідації та оптимізації структури банківської системи завжди привертали увагу економістів, котрі досліджують банківські системи різних країн . Утім, банківська система України залишалася поза їх увагою.  Для нашої держави дослідження зазначеної теми є вельми актуальним, оскільки стрімке зростання банківської системи, необхід​ність впровадження ефективного меха​нізму банківського нагляду потребують поглибленого аналізу питання щодо необхідності та шляхів консолідації банківського сектору й оптимізації його структури відповідно до сучасного стану економічного розвитку країни.

Аналіз світового досвіду:

У світовій практиці існують такі основні, найтиповіші види банків​ських установ:

♦  універсальні комерційні банки;

♦  ощадні банки;

♦  кооперативні банки;

♦  іпотечні банки;

♦  клірингові банки;

♦  поштові банки;

♦  комунальні банки;

♦ електронні (Інтернет) банки. 

Цей перелік можна продовжувати, оскільки в деяких країнах, наприклад, у Великобританії, функціонують ще й інші специфічні банківські установи. 

За масштабами діяльності банки можна поділити на:

Таблиця 1.2. 

	Країна
	
	Населення
тис. чоловік
	
	Кількість банків
	
	Кількість банків на 100 тис. чоловік

	Люксембург
	
	412
	
	210
	
	51

	Ісландія
	
	3 500
	
	1 040
	
	29.7

	Італія
	
	57 180
	
	876
	
	15.3

	Австрія
	
	8 188
	
	906
	
	11.1

	Канада
	
	30 000
	
	2530                                            
	
	7.8

	Фінляндія
	
	5 116
	
	361
	
	7.1

	Норвегія
	
	4 300
	
	216
	
	5.0

	Німеччина
	
	80 000
	
	4 000
	
	5.0

	Японія
	
	127 000
	
	6 200
	
	4.9

	Швейцарія
	
	7 801
	
	375
	
	4.8

	Франція
	
	60 180
	
	2 200
	
	3.6

	США
	
	263 034
	
	8 620
	
	3.3

	Португалія
	
	9 920
	
	219
	
	2.2

	Нідерланди
	
	15 493
	
	169
	
	1.1

	Росія
	
	144 000
	
	1 349
	
	0.9

	Бельгія
	
	10 143
	
	89
	
	0.9

	Великобританія
	
	58 258
	
	492
	
	0.8

	Іспанія
	
	57 333
	
	387
	
	0.7

	Болгарія
	
	8 402
	
	46
	
	0.5

	Чехія
	
	12 000
	
	53
	
	0.4

	Україна
	
	48 055
	
	161
	
	0.3


Продовж. табл.1.2. 

	Данія
	
	81 817
	
	201
	
	0.2

	Бразилія
	
	155 000
	
	217
	
	0.1

	Туреччина
	
	68 000
	
	68
	
	0.1

	Єгипет
	
	74 700
	
	67
	
	0.1


• транснаціональні, діяльність яких поширюється на декілька країн;

•  національні, діяльність яких обме​жена однією країною:

•  регіональні, діяльність яких об​межена адміністративною одиницею: країни.                                                 



Звичайно, співвідношення кількості банківських установ та чисельності населення в різних країнах різне (див. табл. 1.2.)

Зауважимо, що таблицю скла​дено на основі інформації про кількість банків без урахування філій та відділень. Для ретельнішого аналізу структури банківського сектору слід,  звичайно, враховувати й інші дані.    

Банківські системи, в яких центральний банк регулює діяльність комерційних банків, називають дворівневими. Однак другий рівень має власну багаторівневу структуру, аналіз якої дає уявлення про дійсний ступінь банківського "проникнення" у країні.  Ця структура має такі рівні:

•  банки — юридичні особи:

•  філії (балансові);

•  відділення (без балансові);

•  банкомати самообслуговування, здатні приймати готівку та здійснювати оплату рахунків і перекази;

•  банкомати з функцією виплати готівки та платіжні термінали в торго​вельній мережі.

Кількість пунктів банківського обслуговування клієнтів кожного з названих вище рівнів має свій вплив на структуру банківського сектору. Так, у деяких країнах численні банко​мати з функцією приймання готівки практично замінили мережу банків​ських відділень. На цей процес впли​вають як територіальні особливості регіону (щільність населення, транс​портні умови тощо), так і вартість робочої сили порівняно з вартістю обслуговування банківського облад​нання. Скажімо, в Україні через низьку вартість робочої сили поки що еконо​мічно невигідно обслуговувати високотехнологічне банківське обладнання.

Зазначимо, що на кількість банків​ських установ та їх структуру істотно впливає банківське законодавство. Йдеться, зокрема, про вимоги щодо мінімального статутного капіталу та участі в системі гарантування вкладів, інші бар'єри, які ускладнюють вихід на банківський ринок країни, а також ліберальність ставлення до іноземних банківських установ та їх філій. Тому в деяких країнах, наприклад у Швейца​рії виникають такі перекоси, коли існує велика кіль​кість банківських установ, але вони фактично працюють не на внут​рішньому ринку країни, а лише на зовнішньому. Це явище отримало назву "регулятивного арбітражу", а полягає воно в тому, що капітали та інвестиції перетікають зі сфери, де існує жорстке регулювання, до ліберальнішої чи менш врегульованої сфери.

Отже, можемо зробити висновок, що кількість банківських установ фак​тично є результатом впливу на банків​ську систему таких чинників (хоча й не

обмежується ними):

•  специфіка банківського законо​давства;

• демографічний фактор (щільність населення);

•  вартість робочої сили.

Таблиця 2.2.
	Країна
	У відсотках
	Країна
	У відсотках

	Ізраїль
	87
	Бразилія
	52

	ПАР
	81
	Північна Корея
	50

	КНР (без Гонконгу)
	70
	Чилі
	47


Продовж. табл.. 2.2.

	Австралія
	69
	Польща
	43

	Мексика
	68
	Індія
	42

	Перу
	67
	Росія
	42

	Чехія
	66
	Малайзія
	40

	Саудівська Аравія
	66
	Україна
	39

	Таїланд
	62
	Сінгапур
	39

	Філіппіни
	60
	Аргентина
	38

	Угорщина
	57
	США
	35

	Венесуела
	56
	Гонконг
	29

	Колумбія
	53
	Японія
	22


Вплив цих чинників, наприклад, в Україні характеризується тим, що бан​ки надають перевагу не відкриттю ба​лансових філій, а збільшенню кількості без балансових відділень — найде​шевших пунктів надання банківських послуг.

Переконливими порівняльними да​ними щодо консолідації банківсь​кого сектору в різних країнах є показ​ники питомої ваги найбільших банків країни в активах банківської систе​ми (див. табл..2.2.).

Наведені цифри свідчать, що в Україні питома вага п'яти найбільших банків у активах банківської систе​ми більша, ніж відповідний показ​ник у США, Японії, та суттєво не від​різняється від цього показника у Польщі (тобто країн, банківські системи яких вважаються досить розвинутими).

Таким чином, проблема банків​ської системи України не лише у відсутності банків, спроможних кре​дитувати великі промислові проекти, а швидше в тому, що належно не вре​гульована діяльність більш спеціа​лізованих банківських установ.

Розглянемо позитивні й негатив​ні аспекти процесів консолідації або деконсолідації та спеціалі​зації чи універсалізації банків.

Консолідація-концепція розподілу фінансових інститутів на банківські та інвести​ційні або будь-які інші спеціалізовані установи має своїх критиків. Існує позиція, що "розподіл фінансових інститутів на банківські та інвести​ційні є протиприродним, оскільки з метою диверсифікації та отримання додаткового прибутку банки намага​ються здійснювати операції з цінни​ми паперами, а інвестиційні устано​ви так чи інакше пропонують бан​ківські послуги".



Підтримати цю тезу можна з огляду на те, що в інших дослідженнях простежується наявність світової тенденції до універ​салізації банківського сектору, а точні​ше — прагнення універсальних банків стати ще універсальнішими. Наприк​лад, у Німеччині універсальні банки придбають для диверсифікації своєї діяльності спеціалізовані банки (ощадні, іпотечні тощо)..



Одним із факторів посилення про​цесів консолідації не тільки в ЄС, а й за його межами, є створення єдиного економічного простору. При цьому дуже загострюється конкуренція між банківськими установами, а одним із шляхів підвищення конкурентоспро​можності є консолідація та об’єднання різних фінансових бізнесів. У деяких дослідженнях зазначається, що консолідація банківського сектору має відбуватися швидше шляхом злиття, аніж поглинання. Це зумовлюється низкою факторів:               

1.  Значне переплетення інтересів (часток участі, кредитів та інвестицій)   і акціонерів самого банку, яке перешкоджає поглинанням.                         

2.  Істотна залежність кредитних установ від відносин із клієнтами та   персоналом.

3.  Поглинання потребує більших порівняно зі злиттям витрат власного капіталу.                                                  

4.  При злитті збільшується прибуток унаслідок підвищення котирувань чи зростання дивідендів.                        

У Німеччині свого часу спостерігалася тенденція до укрупнення кооперативних банків шляхом злиття. Так, у період із 1980 по 1990 роки їх кількість скоротилася на 40%. Це по​яснювалося необхідністю впровад​ження сучасних технологій, вартість яких була зависокою для малих банків.

Банківська система України не має таких перешкод щодо консолідації банківського сектору, які існують в інших країнах. Скажімо, у Франції процеси злиття та поглинання серйоз​но гальмують закони про зайнятість, якими заборонено проводити необхід​не для зниження витрат банків ско​рочення чисельності робочих місць. Тому тут превалює практика укладен​ня коопераційних угод (угод про співробітництво) стосовно надан​ня спільних послуг, створення спіль​них підприємств тощо.

Фактори банківської консолідації:

•  інтеграція світового фінансового простору, що загострює конкуренцію між банками та іншими учасниками ринку фінансових послуг;

•  необхідність використання сучасних технологій, які недоступні за своєю ціною малим банкам.

Фактор банківської універсалізації:
•  зниження ризиків шляхом дивер​сифікації активів, джерел фінансуван​ня та надходжень.

Фактори банківської спеціалізації:

•  зниження витрат на виконання однієї спеціалізованої операції;

•   використання спеціалізованих знань у галузі, яка кредитується.

Аналізуючи кількісну структуру банківських установ в економічно роз​винутих країнах, доходимо висновку, що хоча чисельність банківських уста​нов в Україні й невелика, однак її збіль​шення, швидше за все, повинно відбу​ватися насамперед за рахунок збіль​шення сектору невеликих спеціалізова​них банків. Для цього необхідно под​бати про відповідне законодавче під​ґрунтя, яке б забезпечило без ризикову для населення та банківської системи діяльність цих установ за відповідно знижених вимог до їх мінімального капіталу порівняно з вимогами до капіталу універсальних банків.

Основні показники діяльності банків України на 1 березня 2005 року

(див. додаток 2)

2.1.Особливості грошово-банківської системи України в умовах світової глобалізації.

Друга половина XX століття вочевидь засвідчила, що у світі визріли погляди на особливу роль грошово-кредитної і банківської систем як основоположних чинників економічної незалежності країн. Побудова багатьох економік різних країн світу ґрунтується на формуванні власних фінансово-кредитних інституцій, пов'язаних із міжнародними, створенні власної національної валютної системи, але з урахуванням міжнародних валютно-фінансових відносин1.

Осмислення макроекономічних проблем, напрямів розвитку науки й прак​тики, обмін досвідом спричинили те, що деякі держави, крім традиційного під​ходу до запозичення міжнародного досвіду, застосування новітніх технологій, спрямовували свої зусилля ще й на виокремлення питань щодо спільних заходів, зокрема й стосовно зміцнення фінансово-кредитної системи як своєї країни, так і груп споріднених країн, відповідно до Маастрихтської угоди, де свого часу бу​ло розраховано такі три етапи:

Першим етапом було заплановано визначення країн, які входитимуть до Євро​пейського валютного союзу (ЄВС) і які мають відповідати таким критеріям:

1)  стабілізація державних фінансів і усунення взаємних обмежень щодо ру​ху капіталів та платежів серед країн ЄВС;

2) сукупний державний боргу цих країнах не повинен перевищувати 60% ВВП;

3)  середня номінальна величина довгострокових відсоткових ставок не по​винна перевищувати 2% від середнього рівня таких ставок по трьох країнах ЄС із найстабільнішими цінами (близько 8,5—9%);

4) дотримання країнами ЄС чинного механізму стосовно фіксованого курсу щодо євро;

5) дефіцит державного бюджету у країнах ЄВС не повинен перевищувати 3% ВВП;

6) зростання інфляції не може бути перевищене більше, ніж на 1,5% від середнього рівня інфляції по трьох країнах ЄС, які мають найнижчий рівень

інфляції.

До того ж перший етап передбачав створення Європейського центрального банку (ЄЦБ), Європейської системи центральних банків (ЄСЦБ) і прийняття у безготівковий обіг єдиної валюти — євро.

З 1999 року попередня грошова одиниця Євросоюзу — екю була трансфор​мована в євро у співвідношенні: 1 екю = 1 євро.

Другим етапом планувалося використання євро у конверсійних операціях і експортно-імпортних розрахунках на валютно-кредитних ринках та біржах. Нас​тупним кроком була заміна національних купюр і монет на нову європейську грошову одиницю — євро, яка мала увійти у готівковий обіг із січня 2002 року.

Третім етапом передбачалося проведення усіх банківських розрахунків че​рез конвертування в євро, а всі міжнародні розрахунки повинні здійснюватися лише єдиною резервною валютою Євросоюзу — євро.

Прагнення більшості країн ЄС до сильної і стабільної валюти мало на меті підготовку до конкретної боротьби із США на світових фінансових ринках, що відкривало б можливість до отримання геополітичної влади, тісно пов'язаної із фінансовою владою. До того ж зростання статусу нової європейської валюти ма​ло б значно вплинути на реформування й управління портфелями державних об​лігацій та акцій.

Прогнозувалося, що фондові ринки Європи розширюватимуться, а отже, стануть привабливими для потенційних інвесторів. З набуттям особливого стату​су у сфері міжнародних фінансів нова європейська валюта відкриє можливості для країн ЄС здійснювати реальний контроль за міжнародною валютною систе​мою і, у свою чергу, додасть значної економічної переваги на міжнародних фі​нансових ринках, пов'язаних з вигідним становищем ринків та фінансових інс​титутів країн-емітентів.

Планувалося, що у світі цілком ймовірна ситуація, коли США, втративши певною мірою вплив на міжнародну валютну систему, втратять, відповідно, й економічні переваги, які дає головна резервна валюта світу (сьогодні це поки що долар США). Насамперед за таких обставин вони можуть втратити можли​вість фінансувати дефіцит платіжного балансу за допомогою інших держав. Це потужний механізм грошово-кредитної політики, адже майже половина емітова​них США паперових банкнот перебуває на руках нерезидентів, тобто можуть втратити здатність отримувати реальні ресурси в обмін на паперові банкноти, спрямовані на фінансування державних потреб.

На сьогодні долар США ще залишається світовою резервною валютою, на​віть незважаючи на те, що дефіцит поточного рахунку платіжного балансу США зростає, що загрожує накопиченням зовнішнього боргу, але це не є загрозою для економіки США. Світова тенденція до посилення небезпечної міцності цієї ва​люти в змозі знизити ще більше вартість долара США, що автоматично зумов​лює зниження рівня заощаджень населення багатьох країн.

В економіці США, зокрема у металургійній і целюлозній галузях промисло​вості, помітний значний тиск імпорту, чому й почалися так звані антидемпінго​ві розслідування. У сільському господарстві також існують певні проблеми через не конкурентоспроможність американської продукції на світових ринках. До то​го ж наприкінці століття американські громадяни перестали робити заощаджен​ня на тлі великих прибутків на фондовому ринку.

Підраховано, що у США щодня витрачається на один мільярд доларів біль​ше, аніж виробляється продукції, а це збільшує й без того найбільший за весь час дефіцит торговельного балансу.

Такі тенденції дуже небезпечні й загрожують нестабільністю для всієї економі​ки країни, а насамперед для такого ще донедавна міцного американського долара.

Останніми десятиліттями урядовці США розглядали міцний долар як благо для країни і визначали його як відображення стійкості американської економіки.

Наприкінці століття був цілий період, коли резиденти й нерезиденти бага​тьох країн, бажаючи заробити високі прибутки, здійснювали продаж іноземних валют (здебільшого ієни, марки, євро) за долари, а далі інвестували ці долари в компанії США. Такий ланцюжок, в якому ці інвестиції, у свою чергу, роблять американські компанії ще конкурентоспроможнішими і прибутковішими, пос​тійно приваблював у ті часи дедалі нові іноземні капітали.

З-поміж економістів у світі сьогодні точиться полеміка, що цей ланцюжок не такий уже і благочинний, а подальше зміцнення євро може мати негативний вплив на світову економіку в цілому.

Песимістично налаштовані науковці стверджують, що долар як валюта був свого часу значно переоцінений, тому продукція, яка виробляється у США, бу​ла завищена на світових ринках, а споживачі всередині країни мали стимули до придбання великої кількості дешевшої імпортної продукції.

Натомість оптимісти і сьогодні констатують, що вкладення інвестицій в під​приємництво США усе ще дає прибуток на 5% вищий порівняно із вкладення​ми у підприємства Європи, тому грошовий потік капіталів за інерцією й далі спрямовується в економіку США.

Але більшість економістів, так звані реалісти, визнають, що сьогодні ще маємо усі підстави очікувати зростання негативних тенденцій в американській економіці, які можуть загрожувати міцності долара, водночас ймовірне подаль​ше зниження його курсу.

Аналізуючи стан фінансово-кредитної і банківської системи у світовому гос​подарстві, слід також розглянути й таку систему, котра свого часу була опорою європейської валютної системи та другою за значенням (після американського долара) резервною валютою і яка упродовж багатьох років, через свою міцну валюту, була, поряд із англійським фунтом, однією з основних валют європей​ського континенту.

Йдеться про фінансово-кредитну і банківську діяльність у Федеративній Рес​публіці Німеччині. Німецька марка упродовж десятиріч належала до найстабільніших валют світу, була твердою базовою величиною, вільноконвертованою, до того ж у цій країні не було обмежень для руху капіталів через кордон.

Зауважимо, що становлення німецької економіки відбувалося одразу після закінчення Другої світової війни і проводилося за планом Маршалла, тобто за американськими технологіями.

Вже в 1957 році Німецький федеральний банку Франкфурті-на-Майні став емісійним банком Федеративної Республіки Німеччини. На чолі Федерального банку була Рада центральних банків, яка визначала головні напрямки німецької валютної політики. Членами Ради центральних банків були директор Федераль​ного банку і президенти центральних банків від кожної із 16 земель Німеччини. Згідно із "Законом про Федеральний банк" згаданий банк "при здійсненні повноважень, якими він наділяється цим законом, є незалежним від вказівок Фе​дерального уряду", тобто таким чином було визначено співвідношення регулю​вальних впливів держави та банківської системи.

Основними повноваженнями було визначено такі:

1)  Федеральний банк має виключне право на емісію банкнотів;

2)  Федеральний банк є головним і контролює постачання кредитних уста​нов грішми центрального банку, визначає за допомогою своїх грошово-політич​них інструментів напрямок фінансової політики і піклується про банківську організацію здійснення руху платежів;

3) функціонування Федерального банку здійснюється як "холдинг-банк" для держави;

4)  Федеральний банк здійснює управління валютними резервами усього ні​мецького народного господарства.

Головним завданням Федерального банку було проголошено забезпечення стабільності валюти.

Крім традиційної ролі емісійного банку — підтримувати у належному стані систему фінансових відносин, на Федеральний банк покладалася особлива від​повідальність за політику стабільної валюти. Федеральний банк ставив за мету, через регулювання кількості грошей, які перебувають в обігу, насамперед забезпечення валютою і водночас надання нефінансовий механізм обхідних платіжних засобів для фінансування економічного розвитку. Такі захо​ди він здійснював, застосовуючи передовсім засоби політики мінімального рівня резервів, рефінансування і відкритість ринку.



Кредитні заклади Німеччини повинні були накопичувати безпроцентно у Федеральному банку певну частину своїх зобов'язань — мінімальний резерв. Застосовуючи зміни такої відсоткової частини, Федеральний банк міг впливати на можливості кредитних закладів щодо надання додаткових кредитів. За допо​могою політики рефінансування він керував постачанням для комерційних бан​ків коштів центрального банку, що відбувалося шляхом купівлі векселів і пере​дачі у заставу цінних паперів.



Рівень дисконтної ставки (для векселів) і ставки ломбардних кредитів (для цінних паперів) стали важливими чинниками регулювання у взаємовідносинах банківської системи у країні.



Операції на відкритому ринку слугували для управління ринком грошей, тобто через купівлю цінних паперів він відкривав спрямування грошових ресур​сів в економіку, а продаючи цінні папери — вилучав кошти з економіки через та​кі самі важелі впливу.



Слід зазначити, що після об'єднання Західної і Східної Німеччини держав​ним договором грошовий обіг НДР із 1 липня 1990 року було переведено на ні​мецьку марку ФРН, а всі 572 кредитні заклади колишньої НДР керувалися чин​ним тоді Законом про кредитну діяльність та іншими законами про державний контроль за діяльністю комерційних банків. Відтоді Федеральний банк регулю​вав уже весь грошовий обіг та кредитне забезпечення економіки в об'єднаній Німеччині.



Повертаючись до грошово-кредитної системи в цілому на Європейському континенті, наголосимо, що з 1979 року Європейською валютною систе​мою (ЄВС) ставилося за мету стабілізувати валюти країн Європи. Однією із країн — активних прихильників валютно-політичного співробітництва бу​ла саме Німеччина, яка зробила значний внесок у розвиток валютно-кредит​ного співробітництва в Європі.



Зауважимо, що Європейська валютна система сьогодні виявляє дисциплі​нарний вплив на грошову і фінансову політику країн ЄС, більшість з яких є та​кож учасниками механізму валютних курсів ЄВС.



Механізмом валютних курсів були встановлені свого часу, до запроваджен​ня євро, так звані основні курси для кожної валюти країн ЄС. Щодо цих основ​них курсів ринкові курси, валют могли коливатися не більше ніж на 15% у кожен бік. Національні центральні банки країн ЄС, з виникненням загрози більших ко​ливань, застосовували такі важелі впливу, за якими вони, скуповуючи, або, від​повідно, продаючи свою валюту, таким чином стабілізувували їхній курс.



Також, коли того потребували умови економічного розвитку, основні курси валют на той час у змозі були змінюватися шляхом одностайної ухвали міністрів фінансів країн ЄС і президентів емісійних банків цих країн.



До речі, Європейська валютна система пов'язувала між собою лише курси валют — учасників ЄС, а валютні курси щодо третіх валют, наприклад, до дола​ра або ієни, могли вільно формуватися на валютних ринках. До введення в обіг євро єднальною і розрахунковою одиницею між окреми​ми валютами в ЄВС виступала європейська валютна одиниця екю. Така валюта не була самостійною валютою у прямому значенні цього слова, а була лише "ва​лютним кошиком" для п'ятнадцяти валют країн ЄС, у якому за розробленою ме​тодологією нараховувались, наприклад, 62 пфеніги (ФРН), 1,33 французького франка, 152 італійські ліри тощо. У відсотковому значенні в екю було 33 відсот​ки як частки німецької марки, 21 відсоток французького франка, 11 відсотків британського фунта, 10 відсотків нідерландського гульдена. Та із запровадженням нової спільної європейської валюти у 1999 році ці про​порції було перерозподілено.



Отже, можна характеризувати як закономірні чинники впровадження та ви​бір підходів до напрацювання методології спільного вироблення заходів країна​ми ЄС, до виокремлення цілеспрямованих впливів на формування фінансово-кредитної політики і систематизації дій щодо проведення сталих відносин на противагу американському впливу у міжнародних фінансових взаєминах. Еконо​мічна політика, цілеспрямовано здійснювана країнами ЄС на початку нового століття, дала змогу відстояти спільні інтереси, запровадити єдину фінансову по​літику і такий істотний важіль, як спільну валюту для багатьох країн європей​ського континенту.

2.2.Закордонний досвід входження в зону євро.



В квітні 1989 р. був обнародуваний так званий доклад Делора - попередній проект Економічного і Валютного союзу. Виказані ідеї викликали величезний резонанс і захопили не тільки значну частину західноєвропейських правлячих кругів, але і мільйони простих громадян. Проект ЕВС, підтриманий засобами масової інформації, став в першій половині 1989г. символом нового зльоту західноєвропейської інтеграції. Подальші події розверталися з дивною швидкістю. 



Спочатку на Мадридському саміті в червні 1989 р. були прийнято дві основні організаційні пропозиції, висунуті комітетом  Делора:

1) почати перший етап переходу до економічного і валютного союзу з 1 липня 1990 р.

2) скликати міжурядову конференцію для вироблення змін до основоположними договорам, без яких неможливе просування до подальших етапів.



До грудня 1990 р. комітет керівників центральними банками і Валютний комітет ЄС практично підготували проект статуту майбутнього Європейського центрального банку.



При обговоренні питання про перехід до заключної стадії переходу до євро відбулося зіткнення між двома принципово різними підходами -"экономическим" і "монетаристским", "фундаметалистким" і прагматичним.



Перший підхід був представлений головним чином ФРН і Нідерландами. Ці країни безумовно виступали за фіксацію обмінних курсів і введення єдиної валюти, але за умови обов'язкового і строгого дотримання критеріїв конвергенції. Оскільки неможливо було передбачити, коли цього можна досягти, ФРН і Нідерланди заперечували проти того, щоб наперед затвердити дату переходу до повного економічного союзу.



Другого підходу дотримувалися Італія і дещо пом'якшено формі Франція. Вони підкреслювали мобилизующую роль самої ідеї ЕВС. Згідно  їх точці зору, встановлення твердої дати переходу повинне було підстебнути національні  уряди і ринкові сили, створити політичні умови для вживання непопулярних заходів економії і, кінець кінцем, різко прискорити економічну конвергенцію.



На міжурядовій конференції не вдалося знайти остаточного рішення цієї проблеми. Компроміс був досягнутий лише в ході самого Маастріхтського  саміту, який і затвердив текст поправок, необхідних для реалізації економічного і валютного союзу.



Остаточний текст договору представляв компроміс між поглядами "економістів" і "монетаристов". Можна сказати, що "битву" виграли обидві сторони. "Монетарістськая точка" зору восторжествувала в тому, що держави - члени ЄС домовилися встановити тверді терміни створення ЕВС. "Економісти" ж мали всі підстави вважати, вони отримали перемогу, настоявши на строгих критеріях відбору кандидатів на участь в зоні євро.



Таким чином, в Маастріхте було досягнуте:

1) Договір про Європейський Союз заклав міцну правову основу майбутнього економічного і валютного союзу і єдиної валюти.

2) Була визначена інституційна структура.

3) Маастріхтськім договором був встановлений точний графік трьох етапів переходу до економічного і валютного союзу і у загальних рисах визначено їх зміст.

4) Були злагоджені і затверджені основні критерії конвергенції, які є обов'язковими умовами вступу країн - членів ЄС в економічний і валютний союз. (Додаток 1)

5) Маастріхтській саміт затвердив пріоритети кредитно-грошової політики в рамках економічного і валютного союзу. Ці пріоритети носять цілком певний монетаристкий характер. Головною метою і його самого найвищого органу - Європейської системи центральних банків є стабільність цін. Підлеглий характер носить друга задача - сприяння іншим напрямам економічної політики співтовариств і держав-членів.

6) До часу маастрихтского саміту з'ясувалося, що незалежно від динаміки критеріїв конвергенції дві країни - Великобританія і Данія - по політичних мотивах залишаться зовні економічного і валютного союзу, принаймні, на першому етапі його становлення. Їм було надано право залишитися зовні договору, якщо вони цього побажають.



Було ясно і інше - не всі з тих держав, які схвалили план створення ЕВС, зможуть справитися з критеріями конвергенції. Для таких країн договором була передбачена система тимчасових виключень. Суть її полягала в тому, щоб країни, які приєднуватися до зони єдиної валюти пізніше. Мали б ті ж права і пройшли через ті ж процедури, що і первинні члени ЕВС. Кожні два роки або на прохання держави-члена Комісія і Європейський центральний банк повинна надавати доклад про прогрес кожної країни в області конвергенції. Пораді надано право ухвалювати рішення про відміну режиму виключення (тобто, по суті справи, про приєднання відповідної країни до економічного союзу).



Маастріхтській саміт закінчився в обстановці небаченої ейфорії. Співтовариства, що добилися незаперечних успіхів в здійсненні "проекту-1992", були озброєні тепер і конкретною програмою створення економічного і валютного союзу.



Перехід до євро зв'язаний з великими труднощами і вимагає зміни всієї європейської банківської системи. Навіть поверхневий аналіз положення, що склалося в даній сфері, свідчить про необхідність глибоких змін. Це обумовлено наступними обставинами.



Європейські банки не мають свій в розпорядженні міцної стартової бази для проведення реформ. Йдеться перш за все про низьку норму прибутку, причому довгострокові перспективи також несприятливі.


Останнім часом положення банківських інститутів, включаючи Deutsche Bank, погіршується. Це зв'язано з тим, що їх структурні показники далекі від оптимальних: надмірність персоналу, високий рівень капіталізації, невиправдана розпиляла операцій по різних галузях господарської діяльності.



 В європейських банках є приховані сили, що вимагають змін, які керуються більш глибокими мотивами, пов'язаними в першу чергу із змінною роллю держави в управлінні банківськими інститутами. Раніше держава робила великий вплив на діяльність банків, всіляко підтримуючи їх. Багато банків, особливо континентальної частини Європи, звикли працювати під захистом держави, тому їм важко адаптуватиметься до нових умов. Що стосується банків Великобританії, то вони відчували вплив і протекцію держави в значно меншому ступені.



Важливою рушійною силою змін є сучасні інформаційні технології і телекомунікації. З їх допомогою зростають об'єм і складність банківських  операцій. Збільшується і об'єм інформації, ціна якої для споживача постійно зменшується.



Основою роботи європейської банківської системи стають довгострокові відносини між партнерами, а не одноразові, випадкові трансакционные операції.



Що стосується відносин банкіра і клієнта, то для них характерна відома ассиметрия інформованості – банкір був більш інформованою стороною. У міру того, як росте доступність і падає ціна інформації, яка стає звичайним товаром, що поставляється клієнту по різних каналах, наприклад через Інтернет, під загрозою виявляється сама суть сталої практики відносин в рамках діючої банківської системи. При цьому від назріваючих змін якнайбільше постраждає, мабуть, персонал європейських континентальних банків.


Внутрішньобанківська технологія також вимагає кореної перебудови системи обслуговування клієнтів, у тому числі в місцевих відділеннях банків, де здійснюється основний об'єм банківських послуг. В умовах збільшеного інформаційного забезпечення людей працювати по-старому вже не можна. У розпорядженні клієнта виявляється електронна техніка, яку він може використовувати в своїх відносинах з місцевими банківськими відділеннями. Останні перестануть грати роль активної складової балансу банку і перейдуть в його пасивну частину. Така переоцінка цінностей особливо важко відобразиться на положенні європейських континентальних банків.



В розряд рушійних сил грядущих змін в європейській банківській системі слід віднести і позицію утримувачів акцій. Раніше вже наголошувалися низькі надходження європейських банків від акціонерного капіталу. Протягом багатьох літ вони якось знаходили вихід з цього положення, при цьому акціонери, включаючи державу, особливо не вникали в цю сут. Проте поступово утримувачі акцій сталі міняти свої відносини з фінансовими інститутами. Найдіяльніші з них буквально ломляться в дверях банків, пред'являючи свої претензії. Активізувалися члени численних національних і міжнародних пенсійних фундацій. Акціонери багатьох компаній, охочі дізнатися про свої перспективи, звертаються безпосередньо в правління фінансових організацій з вимогами підвищення дивідендів. Така позиція утримувачів акцій є незвиклою для європейських банків і, поза сумнівом, приведе до змін в їх практиці.



В 1990-1993 рр. був прийнятий ряд банківських директив, єдиний паспорт для банків Європи з розрахунком на посилення конкуренції в даному секторі. Проте згадані заходи не дали очікуваних результатів. Сприятлива для змін обстановка не була створена. Це зв'язано з тим, що разом з силами, виступаючими за зміну існуючого положення, є сили, вимагаючі збереження статус-кво.



Наймогутнішим консервативним чинником є та обставина, що хоча в Європі існує єдиний економічний простір для надання банківських послуг з єдиними директивами, єдиним банківським паспортом, проте між країнами як і раніше зберігаються величезні відмінності відносно систем оподаткування, регулювання, має рацію, контролю і складання звітів, стандартів зберігання і передачі інформації, технічних стандартів, порядку зайнятості, не говорячи вже про культурні відмінності. Хотілося б сподіватися, що в цьому протистоянні переможуть сили, виступаючі за зміну ситуації, що склалася.

Евро-каталізатор змін в європейській банківській системі:

Переломну роль на користь змін зіграло введення в Європі єдиної валюти. Це пов'язано з двома причинами:

Одна з них торкається ринків цінних паперів в Європі. Не можна сказати, що вони досягли високого рівня розвитку. З появою євро з'явиться можливість створення єдиного ринку цінних паперів, що охоплює всі крупні європейські країни. Витрати емісії і підписки різко знизяться, що викличе справжній вибух на цьому ринку. Попит на цінні папери може досягти таких же розмірів, як бувало у випадках надання кредитів на дуже вигідних для одержувача умовах. Тим самим ринки цінних паперів перетворяться на важливий конкурентний чинник європейської банківської системи. Приблизно через десять років в регіоні сформується першокласний ринок цінних паперів, але шанси на ньому матиме лише обмежена кількість банків, що оперують у світовому масштабі. Іншим належить запекла боротьба за виживання. Ринки цінних паперів за наявності єдиної валюти принесуть їм багато додаткових труднощів.

 Важливе значення має і ту обставину, що євро може виступити як каталізатор міжбанківської конкуренції в регіоні, причому єдина валюта викличе зміни в самому характері конкуренції. Процес може початися безпосередньо з клієнта. Наприклад, якщо його не задовольнить процентна ставка місцевого банку, наприклад, в Німеччині, він має нагоду скористатися послугами французького банку, поклавши гроші на рахунок або узявши позику в цьому банку на більш вигідних умовах, тим більше що при єдиній валюті відсутні ризики по обмінних курсах. Визначальним чинником на користь такого рішення є також електронний зв'язок і інтернет, які виключають необхідність особистої присутності клієнта при висновку операції. Таким чином, і сучасні технології, і єдина валюта ведуть до значного загострення конкуренції між банками на рівні клієнта. Введення євро може торкнутися і правового аспекту конкуренції. Вище вже мовилося про законодавчі відмінності в європейських країнах. Це відноситься і до банківського законодавства. У міру того, як почне загострюватися конкуренція між банками, доходи населення почнуть випробовувати різного роду тиск.Клієнти почнуть розуміти, що місцеві банківські інститути, наприклад чеські або французькі, не в змозі конкурувати із зарубіжними, наприклад італійськими або німецькими, по ряду причин, скажімо, через недостатньо тверді гарантії по внесках . В цьому випадку напруженість у відносинах між банками і клієнтами. Ситуацію можна вирішити за допомогою протекціоністських заходів, але це тупиковий шлях, не прийнятний в умовах інтеграції. Рішення проблеми слід шукати на шляху поступового згладжування відмінностей або їх швидкого і радикального усунення. У будь-якому випадку, проте, конкуренція між банками зростатиме.


Нарешті, під впливом єдиної валюти може змінитися і сама поведінка фінансових організацій. Зміни можуть початися з відношення до клієнта. Національні банки швидко зрозуміють, що треба боротися за симпатії не тільки свого клієнта (наприклад, чеського або німецького), а за увагу клієнтів на всьому європейському континенті. Добитися цього нелегко. В своїй ринковій політиці банки повинні враховувати ряд нових аспектів. Наприклад, сьогодні банки, реалізовуючи грошові операції, вимушені брати на себе ризики, властиві ринку капіталу. З введенням євро відразу відпадає найважливіша форма ризику, пов'язана з коливаннями курсів валют.



Адаптуючись до нових умов боротьби за клієнта, банки повинні буде більше уваги уділяти ризикам по кредитуванню, стежити за тим, куди йдуть кредити і з якою метою вони використовуватимуться, тобто чітко відрізнятимуть надійні кредити від сумнівних. Але як тільки банки візьмуть на озброєння подібну лінію поведінки по відношенню до клієнта, він, у свою чергу, постарається знайти такі процедури, які дозволять йому надійно відрізняти доброго кредитора від поганого, спробує знайти "добрий кредит", тобто на переважних для нього умовах, незалежно від того, де розташований банк – у Франції, Німеччині, Швейцарії або будь-якій іншій країні Європи або навіть миру. Національні зв'язки між банками, з одного боку, і клієнтурою – з іншою, почнуть швидко рватися. Між самими банками різко загостриться конкуренція в боротьбі за клієнта. Євро стане в цьому плані могутнім каталізатором крупних змін в європейській банківській системі.

В нових умовах банки будуть вимушені перейти від важелів тиску до заходів адаптації. Чинники на користь змін знайдуть таку силу, що банки вже не зможуть протистояти їм і буде вимушений до них пристосовуватися. Вибір адаптаційних заходів досить широкий. Перш за все банківські компанії повинні понизити свої витрати, що може бути досягнутий в результаті, наприклад, скорочення чисельності персоналу або звуження функціонального діапазону діяльності. В Європі в цьому напрямі робилося дуже мало в порівнянні з іншими регіонами. Тим часом відмова від таких заходів означає поступитися дорогою конкурентам. Інший крок на шляху до адаптації – пропозиція нових видів послуг, проте складність тут в тому, що будь-який конкурент може зробити те ж саме. Тому банк повинен знайти можливість випередити конкурентів в розробках своїх новинок.Важливе значення може мати також круг заходів в рамках міжбанківської активності у формі злиття, поглинань, реструктуризації і т.д. Якщо звернутися до конкретних даних, то вони свідчать про те, що по масштабах реструктуризації континентальна Європа значно відстає від англомовних країн (США, Великобританії, канади і Австралії). Так, в період з 1991 по 1997 р. загальна суммакапитала, власника в результаті злиття, укрупнень і придбань, що змінив, в банківському секторі США, склала 330 млрд долл., тоді як в Європі цей показник оцінюється в 111 млрд долл. (при цьому в нього включені недавні дані Союзу швейцарських банків про злиття в сумі 23 млрд долл.). Справа, звичайно, не в тому, щоб поміняти вивіски на дверях банків, назвавши це злиттям або укрупненням. Необхідні конкретні результати по скороченню банківських витрат, що особливо важко в перехідний період.


Як умова успішної адаптації до швидко змінної обстановки можна назвати і готовність банків узяти на себе додаткові ризики, причому така позиція повинна стати елементом їх політики. Власне, готовність піти на ризик, особливо у важкі часи, завжди були традиційною якістю банкірів, властивою їм ще за часів зародження банківського підприємництва. Ризикують банки і в наші дні, тому не мають рації ті, хто вважає, що такого більше не трапляється. В останні два роки Банк Франції, наприклад, направив два листи на адресу найбільших банків з попередженням, що що надаються ними кредити принесуть збитки і слід припинити кредитування на умовах, що практикувалися, певному кругу клієнтів.



В середині 90-х років европейски банки, зазнаючи труднощі на внутрішньому ринку, зробили об'єктом своєї діяльності азіатський регіон, відчуваючи, що, не дивлячись на ризики, можуть заробити там добрі гроші. Вони крупно ризикували, надаючи кредити азіатським клієнтам, при цьому їх ризики були значно вищими, ніж сьогодні у японських банків в цьому регіоні.



У принципі готовність до ризику повинна залишатися традиційною якістю в моделях поведінки банкірів, тим більше коли йдеться про можливість отримання високого прибутку.



На закінчення хотілося б ще раз звернути увагу на ту обставину, що в європейській банківській системі відбувається протиборство сил, виступаючих за зміни, і сил, статус-кво, що відстоюють. Введення євро виявиться чинником, який схилить чашу терезів на користь швидких змін у всіх сферах банківського підприємництва. Ці зміни неминуче приведуть до різкого загострення конкуренції в банківській системі Європи і торкнуться всіх верств населення. На рівні державної політики будь-які зміни, особливо швидкі, необхідно ретельно відстежувати. При щонайменшій нагоді ухвалення банками підвищеного ризику контроль і регулювання повинен бути посилений. Це, мабуть, стане важливою задачею державної політики по відношенню до європейської банківської системи на майбутнє 10-річчя.

3.Цілі, завдання і способи зміцнення грошово-банкіиської системи в Україні.

Поглиблення банківської реформи та всебічне зміцнення на цій основі банківської системи, забезпечення на ділі її ефективної підтримки з боку держави розглядається як одне з пріоритетних завдань економічної політики. Без кваліфікованого здійснення радикальних заходів у цій сфері економічної діяльності, вирішення всього комплексу завдань ринкової трансформації адміністративної економіки, забезпечення її цивілізованого функціонування неможливо   

Основна спрямованість подальшого реформування банківської системи пов’язується з утвердженням на ділі функціонально розглянутої дворівневої структури банківських відносин, що передбачає забезпечення Національним банком країни стабілізацію грошового обігу, з одного боку, і здійснення всього комплексу банківських послуг комерційними банками, з іншого. З цією метою потрібно здійснити таку систему заходів:

· Суттєво прискорити розробку та прийняття комплексу законів про банківську та кредитну діяльність.

· Здійснювати політику, спрямовану на зміцнення авторитету Національного банку України. Підтримувати принцип самостійності НБУ і його виключної підзвітності Верховній Раді. Верховна Рада має ухвалити постанову “Про регламент підзвітності НБУ Верховній Раді». Ініціюватиметься також утвердження конституційної норми, за якої голова НБУ призначатиметься на 8 років, що сприятиме стабільності керівництва НБУ. З метою узгодження різних напрямків фінансової та грошово-кредитної діяльності ініціюватиметься заснування Міжвідомчої консультативної Ради по банках.

· Відповідно до існуючої світової практики необхідно утворення автономної від НБУ системи органів по здійсненню реєстрації банківських установ та нагляду за банківською діяльністю.

· Має бути розроблена та здійснена комплексна програма розширення мережі, зміцнення та підвищення ролі у ринковій трансформації економіки комерційних банків, скасування їх дискримінаційного оподаткування, прийняття нормативних актів, що мають забезпечити правову основу безпосередньої участі комерційних банків у приватизаційному процесі, санації збиткових підприємств, зрощування капіталів промисловості та банків і утворення на цій основі конкурентноздатного національного фінансового капіталу. 

·  Необхідно створити систему швидкого реагування на виникнення системного ризику для банківської системи в цілому, яка б включала, по-перше, механізм оперативної, бажано щоденної, оцінки стану банківської системи, однозначний об’єктивний механізм державної підтримки банківського сектора у разі виникнення несприятливого системного ризику. По-друге, необхідно створити для суб’єктів економіки можливість вчасно оцінювати фінансовий стан будь-яких банків України. Для цього необхідно розробити офіційну методику оцінки стану банку на основі його звітної статистики, з врахуванням української специфіки.

·  З метою захисту вкладів громадян треба створити Міжбанківський фонд обов’язкового страхування банківських вкладів фізичних осіб, який матиме статус юридичної особи.

·  Необхідно створити дійовий механізм застави майна. 



Завершення структуризації банківської системи за дворівневим принципом водночас не можна вважати остаточним завершенням процесу її формування, адже організаційна структура банківської системи ринкового типу має включати також мережу допоміжних організацій, які забезпечують нормальну діяльність кредитних установ, сприяючи функціонуванню складного механізму взаємозв’язків банків із суб’єктами економічних відносин, що діють у різних секторах господарства країни. На практиці в організаційному плані реалізація допоміжних функцій забезпечується елементами, які у своїй сукупності являють собою інфраструктуру банківської системи, що у нормальних ринкових умовах повинна охоплювати інформаційне, технічне, науково-методичне, кадрове та законодавчо-правове забезпечення діяльності банків.



Без цих елементів інфраструктури нормальне функціонування банків в умовах ринку неможливе. Тому необхідність інтегрування їх до банківської системи об’єктивно випливає з потреби всебічного регулювання діяльності кредитних установ, включаючи також діяльність допоміжних організацій в інтересах розвитку всієї банківської системи відповідно до потреб суб’єктів економічних відносин, яких вона обслуговує.



Таким чином, банківська система в умовах ринку попри належний рівень капіталізації банківських установ та розвиток різних видів спеціалізованих комерційних банків нарівні з банками універсальними, що в сукупності утворюють другий рівень системи, має включати також інфраструктуру, яка обслуговує обидві рівні – верхній і нижній, забезпечуючи нормальне функціонування банківської системи загалом.



Глибоку кризу банківської діяльності не можна подолати суто банківськими заходами, кредитними, монетарними інструментами, бо її першопричини криються в економіці. Саме тому потрібно ставити питання про економіку і банки, а не суто банківську проблему.



А як вважають учасники V Міжнародної науково-практичної конференції "Стратегія розвитку малих і середніх банків у контексті глобалізаційних та євроінтеграційних процесів", яка відбулася наприкінці 2004 року у Львівському банківському інституті Національного банку України ? 2005-й рік було оголошено Міжнарод​ним роком мікрофінансування. Цю ініціативу схвалено і в Україні, що підтверджено відповідним указом Президента України. У зв'язку з цим Національний банк розробив низку заходів, спрямованих на відповідне вдосконалення банків​ської системи України, передусім — на поліпшення нормативно-правової бази, необхідної для успішного розвитку мікрокредитування.



Що саме слід для цього зробити? У чому полягають особливості ук​раїнського шляху до розвитку мало​го і середнього бізнесу? Відповіді на ці запитання шукали учасники V Міжнародної науково-практичної конференції "Стратегія розвитку ма​лих і середніх банків у контексті гло​балізаційних та євроінтеграційних процесів", яка наприкінці 2004 року відбулася з ініціативи і на базі Львів​ського банківського інституту НБУ за підтримки та сприяння Інституту регіональних досліджень Національ​ної академії наук України. Інституту економіки і менеджменту (Німеччи​на). Державної вищої професійної школи та Західнопоморської школи бізнесу (Польща), акціонерного това​риства "Кредит-банк (Україна)", АППБ "Аваль", банку "Львів" та інших установ.



Із доповідями на конференції висту​пили два академіки, 16 докторів та по​над 20 кандидатів наук, які представляли практично всі провідні економічні вищі навчальні заклади України.



Тематичні засідання було проведе​но за двома напрямами: "Сучасний стан та перспективи розвитку малих і середніх банків у контексті еконо​мічного розвитку держави" і "Роль малого та середнього банківництва у фінансовому секторі України".



У ході дискусії, проведеної за пер​шим тематичним напрямом, обгово​рювалися такі основні проблеми:

♦  вплив євроінтеграційних про​цесів на діяльність малих та середніх банків України:

♦  роль і місце малого бізнесу в їх стратегічному розвитку;

♦  ринок банківських послуг малих банків;

♦  актуальні питання фінансової стійкості, конкурентної стратегії та мінімізації ризиків;

♦ депозитно-акумуляційна та кре​дитно-інвестиційна діяльність;

♦  інформаційне забезпечення кре​дитної діяльності малих і середніх банків.



Проблематика другого напряму дискусії:

♦  співробітництво великих, се​редніх та малих банків;

♦ особливості фінансової підтрим​ки малих і середніх банків;

♦  вплив малих і середніх банків на інвестиційні та інноваційні процеси:

♦  роль середніх банків у розвитку венчурного капіталу в Україні:

♦ державне регулювання діяльності комерційного банківництва та небанківських фінансових інституцій;

♦  вплив малого і середнього бан​ківництва на соціально-економічний розвиток регіонів

♦  кредитні спілки на ринку бан​ківських послуг малих банків.



Науково-практичну конференцію відкрила ректор Львівського банків​ського інституту НБУ, професор, док​тор економічних наук Тамара Смовженко. Секційні засідання вели ди​ректор Центру наукових досліджень Національного банку України, кан​дидат економічних наук Олександр Кірєєв, голова Західного наукового центру НАН України, академік Мар'ян Долішній, доцент Львівського банківського інституту, кандидат еко​номічних наук Ярослав Грудіевич і до​цент Інституту банківського бізнесу Тернопільської академії народного господарства, кандидат економічних наук Богдан Луців.


У доповіді "Мікрокредитування як ідеологія діяльності малих і середніх банків", основні тези якої відобрази​ли думку переважної більшості учас​ників конференції, директор Центру наукових досліджень НБУ Олександр Кірєєв зазначив: вивчення стану та аналіз тенденцій розвитку банківської системи України дають підстави стверджувати, що за роки незалеж​ності вона практично сформувалась як дворівнева, в цілому відповідає ви​могам перехідного періоду, ввібрала досвід банківських систем країн із розвинутою ринковою економікою і враховує рекомендації Базельського Комітету з регулювання банківської діяльності та нагляду за банками. Роз​роблення Національним банком Ук​раїни нормативно-правової бази, за​провадження ринкових принципів діяльності банків, широке викорис​тання зарубіжного та накопичення власного досвіду, організація ефек​тивної системи банківського нагляду сприяли перетворенню банківської системи на важливу складову фінан​сово-кредитної сфери держави.



Поряд із цим унаслідок масової приватизації, підвищення рівня кон​центрації капіталу в усіх галузях еко​номіки, розширення зовнішньо-еко​номічних зв'язків постають нові, де​далі складніші завдання. Одне з них — удосконалення структури банківської системи, яка сьогодні не сповна від​повідає потребам розвитку малого і середнього бізнесу.



Так, за станом на 1 жовтня 2004 р. банківська система України налічу​вала 159 діючих банків. Із них 10 — це, за класифікацією НБУ, найбільші банківські установи (з активами понад 2 млрд. грн), 14 — великі (понад 900  млн. грн). 34 — середні (понад 300 млн. грн.) і більше 100 — малі (з ак​тивами до 300 млн. грн.). Незважаючи на значну кількість малих банків, серед них немає жодно​го, який би спеціалізувався на мікрокредитуванні в регіональному мас​штабі. Всі вітчизняні банківські ус​танови є універсальними і здійснюють свою діяльність на всій території країни. Водночас у десяти обласних центрах банків — юридичних осіб не​має взагалі. В останні роки банківські послуги стати практично недоступ​ними у сільській місцевості.



Отже, необхідність створення спри​ятливих умов для розвитку та ефек​тивного функціонування малих і се​редніх банків в Україні зумовлена ре​альною ситуацією, яка склалася на вітчизняних фінансових ринках, зок​рема — підвищеним попитом на фінансові ресурси з боку малого і серед​нього бізнесу; прагненням регіональ​них і місцевих органів влади мати прозорих фінансових посередників, діяльність яких спрямовувалася б на задоволення фінансових потреб кон​кретних територій.



Серед імовірних негативних нас​лідків, викликаних масовим укруп​ненням кредитних організацій на регіональному рівні, учасники кон​ференції зауважили можливу моно​полізацію на фінансово-кредитних ринках, зниження міжбанківської конкуренції, що може зумовити підвищення рівня цін і тарифів на банківські операції та послуги, які здійснюються в регіоні.



Державна фінансова політика і, зо​крема, політика НБУ. має стати ак​тивнішою у сприянні розвитку малих і середніх банків в Україні. Нинішній курс центрального банку на капі​талізацію вітчизняних банків стосов​но розвитку малих і середніх бан​ківських установ, на думку учасників конференції, є дещо однобічним. Аналіз функціонування банківських систем країн із розвинутою ринко​вою економікою, а також країн, еко​номіки яких нещодавно отримати ста​тус ринкових (Польщі, Угорщини, Естонії, Литви), дає підстави говори​ти про необхідність диференційовано​го підходу до капіталізації банківської системи, формування малими і се​редніми банками мінімального роз​міру статутного капіталу.



На думку учасників конференції, для стимулювання розвитку малих і се​редніх банків в Україні доцільно було б вжити низку заходів, а саме:

1.  Провадити селективну політику щодо їх розвитку та діяльності з ура​хуванням регіональних особливостей;

2.  Розробити стратегію діяльності банківського сектору та запровадити відповідні стандарти у сфері мікро​кредитування, внести певні зміни до нормативно-правових актів.

3.  Розробити конкретні механізми реалізації Закону України "Про бан​ки і банківську діяльність" шодо ство​рення місцевих кооперативних банків. Можливо, варто прийняти окремий закон про кооперативні банки, від​повідно до якого місцеві органи вла​ди могли б бути їх засновниками, а наявні кредитні спілки — учасниками місцевих кооперативних банків, що дало б змогу місцевим кооператив​ним банкам швидше досягати міні​мального нормативного розміру ста​тутного капіталу;

4.   Посилити співпрацю між малими, середніми банками регіону та ор​ганами місцевого самоврядування. Надавати пріоритетну можливість регіональним банкам обслуговувати місцеві бюджети, що може стати стра​тегічним фактором регіонального роз​витку:

5. Встановити для банків, які фінансують малий і середній бізнес, диференційовані вимоги щодо достат​ності капіталу (в межах 8%) та перед​бачити можливість поступового (про​тягом 5—10 років) формування ними мінімального обсягу статутного капі​талу (відповідно до розробленого пла​ну капіталізації).



З метою заохочення кредитно-інве​стиційної діяльності малих і середніх банків у депресивних регіонах Ук​раїни доцільно було б запровадити низку додаткових пільг:

♦  надавати відстрочку щодо спла​ти податку на прибуток малим і се​реднім банкам, у структурі кредитно-інвестиційного портфеля яких частка середньо- та довготермінових регіо​нальних кредитів становить не менше 20-30%;

♦ для стимулювання капіталовкла​день малими і середніми банками у пріоритетні інвестиційні проекти, які реалізуються в депресивних регіонах, звільняти від оподаткування суму при​бутку, яку банки отримують від фінан​сування зазначених інвестицій;

♦ застосовувати до малих і середніх банків механізм часткової компен​сації процентних ставок за відносно великими інвестиційно-інноваційними кредитами;

♦  розробити і запровадити ком​плекс заходів щодо стимулювання кредитної підтримки малими і се​редніми банками експортно орієнто​ваних підприємств;

♦  застосовувати до малих і се​редніх регіональних банків, які фі​нансують реальні інвестиційні та інноваційні проекти і здійснюють довгострокові фінансові інвестиції в межах регіону, диференційований підхід   щодо   формування   ними обов'язкових резервів залежно від обсягів активних операцій.
Висновки

1. Створення ЄВС є кроком на шляху до формування єдиного ринку, зіставного по величині з ринками США і Японії. Усунення валютних ризиків спрощує і стимулює торгівлю, що, у свою чергу, може скоротити високе безробіття, існуюче в даний час практично по всій Європі, проте конкуренція посилиться. Зіставність цін по всій Європі робить ще більш явною відмінності в оподаткуванні і регулюванні трудових відносин. Відповідні регулюючі норми доведеться також гармонізувати, щоб створити дійсно єдиний ринок.

2. Розвиток банківської системи на​шої держави був стрімким. До проголошення незалежності в Україні налічувалося лише п'ять дер​жавних банків. Проте на кінець 1991 року в країні було створено вже 76 бан​ківських установ, а сплачений ними статутний фонд становив у гривневому еквіваленті 500 тис. грн. Пікового значення кількість банків сягнула у 1995 році — 230, при цьому сплачений банками статутний фонд дорівнював у гривневому еквіваленті 541 млн. грн. На початок 2004 року в Україні налічу​валося 179 банків, а сплачений ними статутний капітал сягав 8.2 млрд. грн. Питання консолідації та оптимізації структури банківської системи завжди привертали увагу економістів, котрі досліджують банківські системи різних країн . Утім, банківська система України залишалася поза їх увагою.  Для нашої держави дослідження зазначеної теми є вельми актуальним, оскільки стрімке зростання банківської системи, необхід​ність впровадження ефективного меха​нізму банківського нагляду потребують поглибленого аналізу питання щодо необхідності та шляхів консолідації банківського сектору й оптимізації його структури відповідно до сучасного стану економічного розвитку країни.  Хоча чисельність банківських уста​нов в Україні й невелика, однак її збіль​шення, швидше за все, повинно відбу​ватися насамперед за рахунок збіль​шення сектору невеликих спеціалізова​них банків. Для цього необхідно под​бати про відповідне законодавче під​ґрунтя, яке б забезпечило без ризикову для населення та банківської системи діяльність цих установ за відповідно знижених вимог до їх мінімального капіталу порівняно з вимогами до капіталу універсальних банків

3. В середині 90-х років європейські банки, зазнаючи труднощі на внутрішньому ринку, зробили об'єктом своєї діяльності азіатський регіон, відчуваючи, що, не дивлячись на ризики, можуть заробити там добрі гроші. Вони крупно ризикували, надаючи кредити азіатським клієнтам, при цьому їх ризики були значно вищими, ніж сьогодні у японських банків в цьому регіоні. У принципі готовність до ризику повинна залишатися традиційною якістю в моделях поведінки банкірів, тим більше коли йдеться про можливість отримання високого прибутку.

4.Отже, необхідність створення спри​ятливих умов для розвитку та ефек​тивного функціонування малих і се​редніх банків в Україні зумовлена ре​альною ситуацією, яка склалася на вітчизняних фінансових ринках, зок​рема — підвищеним попитом на фінансові ресурси з боку малого і серед​нього бізнесу; прагненням регіональ​них і місцевих органів влади мати прозорих фінансових посередників, діяльність яких спрямовувалася б на задоволення фінансових потреб кон​кретних територій. Серед імовірних негативних нас​лідків, викликаних масовим укруп​ненням кредитних організацій на регіональному рівні, учасники кон​ференції зауважили можливу моно​полізацію на фінансово-кредитних ринках, зниження міжбанківської конкуренції, що може зумовити підвищення рівня цін і тарифів на банківські операції та послуги, які здійснюються в регіоні. Державна фінансова політика і, зо​крема, політика НБУ. має стати ак​тивнішою у сприянні розвитку малих і середніх банків в Україні. Нинішній курс центрального банку на капі​талізацію вітчизняних банків стосов​но розвитку малих і середніх бан​ківських установ, на думку учасників конференції, є дещо однобічним. Аналіз функціонування банківських систем країн із розвинутою ринко​вою економікою, а також країн, еко​номіки яких нещодавно отримати ста​тус ринкових (Польщі, Угорщини, Естонії, Литви), дає підстави говори​ти про необхідність диференційовано​го підходу до капіталізації банківської системи, формування малими і се​редніми банками мінімального роз​міру статутного капіталу.
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Додатки

Додаток 1

Основні критерії конвергенції для вступу в ЕВС:

Стабільність цін. Для вступу до економічного і валютного союзу країні-кандидату необхідно добитися стабільних успіхів в боротьбі з інфляцією, причому в контрольном1997 р., за наслідками якого і визначитися коло учасників, середня норма інфляції в даній країні не повинна перевищувати норму інфляції в країні просунутих в цьому відношенні державах - членах ЄС більш ніж на 15%;

Стійкість державних фінансів, тобто відсутність надмірного бюджетного дефіциту. Відповідні формулювання Маастрихтського договору є верхом мистецтва компромісу, властивого європейським співтовариствам: вони цілком определенны і разом з тим достатньо гнучкі, щоб не заганяти учасників договору "в кут". Верхній ліміт річного дефіциту урядового бюджету складає 3% ВВП. Якщо ж дефіцит перевищує цю цифру, то необхідно встановити, чи відбувається істотне і безперервне зниження дефіциту або (як альтернатива) чи не є перевищення винятковим і тимчасовим, тоді як в основному дефіцит залишається близьким до встановленої межі. Моніторинг національних урядових бюджетів доручений Європейській комісії. Аналогічно вирішено і питання з державним боргом. В принципі, він не повинен перевищувати 60% річного ВВП. У разі деякого перевищення цієї межі країна все ж таки може розраховувати на те, щоб стати учасницею економічного і валютного союзу, якщо має помсту істотне зменшення цього співвідношення і воно наближається до 60% з достатньою швидкістю;

Рівень відсоткових ставок за довгостроковими кредитами. Довгострокові відсоткові ставки не повинні перевищувати більш ніж на 2% рівень, досягнутий вже відзначеними трьома країнами з найнижчим рівнем інфляції;

Дотримання встановлених усередині Європейської валютної системи меж коливань обмінних курсів без напруженості і без девальвації на протязі, принаймні, двох років.

Додаток 2

Основні показники діяльності банків України на 1 березня 2005 року

	№

п/п
	Назва показника
	2001 р.
	2002 р.
	2003 р.
	2004 р.
	2004 р.

	1
	Кількість зареєстрованих банків
	195
	189
	182
	179
	178

	2
	Вилучено з Державного реєстру банків (із початку року)
	9
	9
	12
	8
	1

	3
	Кількість банків, що перебувають у стадії ліквідації
	38
	35
	24
	20
	19

	4
	Кількість діючих банків
	153
	152
	157
	158
	158

	4.1
	Із них: з іноземним капіталом
	22
	21
	20
	19
	19

	4.11
	У тому числі зі ЮО-дідсотковим іноземним капіталом
	1
	6
	7
	7
	7

	5
	Частка іноземного капіталу з статутному капіталі банків, %
	13.3
	12.5
	13.7
	11.3
	11.1

	
	Активи,
	млн. грн.
	
	
	
	

	1
	Загальні активи (не скориговані на резерви за активними операціями)
	39 866
	50 785
	67 774
	105 539
	107 610

	1.1
	Чисті активи (скориговані на резерви за активними операціями)
	37 129
	47 591
	63 896
	100 234
	102 147

	2
	Високоліквідні активи
	8 270
	7 744
	9 043
	16 043
	15 534

	3
	Кредитний портфель
	23 637
	32 097
	46 736
	73 442
	75 462

	3.1
	У тому числі: кредити, надані суб'єктам господарювання:
	18 216
	26 564
	38 189
	57 957
	59 337

	3.2
	Кредити, надані фізичним особам
	941
	1 373
	3 255
	8 879
	9118

	4
	Довгострокові кредити
	3 309
	5 683
	10 690
	28 136
	29 837

	.4.1
	У тому числі довгострокові кредити, надані суб'єктам господарювання
	2 761
	5 125
	9 698
	23 239
	24 500

	5
	Проблемні кредити (прострочені та сумнівні)
	2 679
	1 863
	2 113
	2 500
	2 626

	6
	Вкладення в цінні папери
	2 175
	4 390
	4 402
	6 534
	6 290

	7
	Резерви за активними операціями банків
	2 737
	3 194
	3 905
	5 355
	5 515

	Відсоток виконання формування резерву
	61.5
	85,4
	93.3
	98.2
	

	7.1
	У тому числі резерв на відшкодування можливих втрат за кредитними операціями
	2 336
	2 963
	3 575
	4 631
	4 751

	
	Пасиви
	млн. грн.
	
	
	

	1
	Пасиви, всього
	37 129
	47 591
	63 896
	100 234
	102 147

	2
	Балансовий капітал
	6 507
	7915
	9 983
	12 882
	13 460

	2.1
	У тому числі статутний капітал
	3 671
	4 573
	5 998
	8 116
	8 250

	3
	Зобов'язання банків
	30 622
	39 676
	53 913
	87 352
	88 687

	3.1
	У тому числі кошти суб'єктів господарювання
	13 071
	15 653
	.19 703
	27 987
	27 803

	3.1.1
	Із них строкові кошти суб'єктів господарювання
	2 867
	4 698
	6 161
	10 391
	10 401

	3.2
	Вклади фізичних осіб;
	6 649
	11 165
	19 092
	32 113
	34 601

	3.2.1
	Із них строкові вклади фізичних осіб
	4 569
	8 060
	14 128
	24 861
	27 066

	Довідково

	1
	Регулятивний капітал, млн. грн.
	5 148
	8 025
	10 099
	13 274
	14 005

	2
	Адекватність регулятивного капіталу (Н2)
	15.53
	20.69
	18.01
	15.11
	15.39

	3
	Доходи, млн. грн.
	7 446
	8 583
	10 470
	13 949
	2 589

	4
	Витрати, млн. грн.
	7 476
	8 051
	9 785
	13 122
	2 353

	5
	Результат діяльності, млн. грн.
	-30
	532
	685
	827
	236

	6
	Рентабельність активів, %
	-0.09
	1.27
	1.27
	1.04
	1.42

	7
	Рентабельність капіталу, %
	-0.45
	7.50
	7.97
	7.61
	5.41

	8
	Чиста процентна маржа.%
	6.31
	6.94
	6.00
	5.78
	4.95


